Bilgisayar Miihendisligi Bolimii / Uluslararasi Ticaret ve isletmecilik Boliimii / Bilgisayar Mithendisligi Lisans (%100 ingilizce)

Ders Kodu Ders Adi Teorik Uygulama Laboratuvar Yerel Kredi AKTS

IKC-BF.58 Principles of Marketing 2,00 0,00 0,00 3,00 3,00

Ders Detayi

Dersin Dili : Ingilizce

Dersin Seviyesi . Lisans

Dersin Tipi : Segmeli

On Kosullar : Yok

Dersin Amaci : Budersin amaci 6grencilere pazarlama kavramlar hakkinda temel bir anlayis kazandirmak ve 6grencileri bu pazarlama kavramlarinin is kararlarina
uygulanmasinin gergek hayat érnekleriyle yansitmaktir.

Dersin igerigi : Ders, uluslararasi ticaret ve finans égrencilerine yonelik bir giris dizeyinde temel pazarlama dersidir ve genel olarak pazarlama kavramina ve temel pazarlama

ilkelerine odaklanmaktadir. Ders kapsamina dahil edilen konular; tiketici davranisi, pazarlama arastirmasi, pazar segmentasyonu ve hedef pazar,
konumlandirma, Urdin, fiyat, dagitim ve tutundurmadir.

Dersin Kitabi / Malzemesi /
Onerilen Kaynaklar

: Kotler, P., & Armstrong, G., "Principles of Marketing", Pearson education. (Global Edition) Event

Planlanan Ogrenme Etkinlikleri
ve Ogretme Yontemleri

: Sunus, Proje Hazirlanmasi

Ders igin Onerilen Diger
Hususlar

Dersi Veren Ogretim Elemanlarn : Dog. Dr. ismail Erkan

Dersi Veren Ogretim Elemani : YOK
Yardimcilan
Dersin Veriligi : Uzaktan Ogretim

En Son Giincelleme Tarihi:

Ders Ogrenme Ciktilari

Bu dersi tamamladiginda égrenci :

1 Pazarlama arastirmasini yorumlayabilmek ve organizasyon igin kullanabilmek.
2 Kurulusun startejilerinin pazarlama ile arasindaki baglantiyt anlayabilmek.

3 Makro gewrenin igletmeler ile arasinda bulunan bagdlantiy anlayabilmek4)

4 Herhangi bir igletmenin farkli bélumleri arasindaki iliskiyi anlamak5)

5 Pazarlamanin organizasyonlarda énemini kawvamak.

On Kosullar
Ders Kodu Ders Adi Teorik Uygulama Laboratuvar Yerel Kredi AKTS
Haftallk Konular ve Hazrliklar
Dersin
Ogrenme
Teorik Uygulama Laboratuvar Hazirlik Bilgileri Ogretim Metodlar Ciktilan

1.Hafta *Pazarlama Kavrami, Temelleri,

Pazarlama Anlayiginda Degisim

2 Hafta *Pazarlama DUstncesinin
Gelisimi, Pazarlamaya Yonelik
Elestiriler

3.Hafta *Pazar ve Pazarlama Cevresi

4 Hafta *Tuketici Davraniglari

5.Hafta *Endustriyel Pazarlar, Endistriyel
TUketici Davraniglar

6.Hafta *Pazarlama Arastirmasi

7.Hafta *Pazar Bélimlendirme ve Hedef
Pazar

8.Hafta *Konumlandirma
*Vize Sinavi

9.Hafta *Konumlandirma

10.Hafta *Stratejik Pazarlama Planlamasi
11.Hafta *Urin

12.Hafta *Fiyat

13.Hafta *Dagitim

14 Hafta *Tutundurma

15.Hafta *Final Sinawvi

Degerlendirme Sistemi %

1 Ara Sinav (Butiinlemede Kullanilan) : 40,000



2 Final : 60,000

AKTS ls Yiikii

Aktiviteler

Vize / Midterms

Proje / Project

Final / Final

Derse Katilim / Attending lectures

Ders Oncesi Biresysel Calisma / Individual study before lecture
Final Sinavi Hazrlik / Preparation for final

Ara Sinav Hazrrlkk / Preparation for midterm

Program Ogrenme Ciktisi lligkisi

P.GC.1 P.G.2 P.G.3
0.¢.1 0 0 0
0¢.2 0 0 0
0¢.3 0 0 0
0.c.4 0 0 0
0.¢.5 0 0 0
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Sayi

Siresi(Saat)
3,00

10,00

3,00

1,00

20,00

30,00

15,00

Toplam s Yiikii
3,00
10,00
3,00
14,00
20,00
30,00
15,00
Toplam : 95,00

Toplam s Yiikii/ 30 (Saat): 3
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AKTS : 3,00
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